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Le Québec, c'est…

� Un endroit stratégique entre l'Europe et les Amériques : ALENA
� Un marché de 130 millions de consommateurs dans un rayon de 
1000 km : Montréal/Toronto/Boston/New-York/Chicago…
� Une main-d'œuvre exceptionnelle, disponible, qualifiée et stable,  
à prix compétitif; 
� Des coûts d'exploitation parmi les plus bas en Amérique du Nord; 
� Des incitatifs fiscaux et des programmes d'aide adaptés aux 
besoins des entreprises.
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Le Québec, c'est…

« Le Québec a su miser sur la haute technologie comme 
vecteur de croissance économique. On y trouve d'excellen tes 
universités et un riche bassin de main-d'œuvre quali fiée et 
innovante . »

Odd Svesse, 
vice-président et directeur général, Ericsson Canada inc, 2009.
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� Comparaison des coûts d'exploitation annuels

Source : Le guide de KPMG sur la localisation des entreprises à l'échelle internationale 
Édition 2008 (mise à jour).
Remarque : Le modèle tient compte des coûts de main-d'œuvre, d'électricité, de transport 
et de télécommunications, de l'intérêt, de l'amortissement et des taxes.

Avantages du Québec 
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Avantages du Québec 
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� Comparaison taux d’imposition US/ CANADA/Québec 

Source : Investinquébec.
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Avantages du Québec 

6

� Crédit d’impôt par filière : un exemple le multimédia

☺ PRODUCTION DE TITRES MULTIMÉDIAS : 
l’aide peut représenter jusqu’à 37,5 % des coûts de main-d’œuvre

☺ DÉVELOPPEMENT DES AFFAIRES ÉLECTRONIQUES : 
crédit d’impôt est égal à 30 % des salaires admissibles  

Source : Investinquébec.



L’industrie du logiciel au Québec, c'est…

� Environ 7 200 entreprises  
� 160 000 emplois 
� Les exportations comptent pour plus de 50 % des revenus de l'industrie
� Une présence dans les secteurs suivants :

o Gestion intégrée des ressources; 

o Affaires électroniques; 

o Gestion de la relation clientèle; 

o Sécurité informatique; 

o Gestion des connaissances et

o Gestion de la chaîne logistique.
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L’industrie du logiciel au Québec, c'est…

� Jeux  / Animation 3D:
Ubisoft

Electronic Arts

Gameloft

Autodesk/Softimage…

…

�TIC : 
CGI : SSII – 9000 pers – CA 3.6 milliard $CA

Computer Sciences Corporation Canada 

Dassault Systemes

MATROX : montage video

…
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Le Québec, écueils à éviter 
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«« On parle franOn parle fran ççais mais on nais mais on n ’’est pas est pas 
des frandes fran ççais de Franceais de France : : 

On parle QuOn parle Qu éébbéécois icitecois icite »»
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Le Québec, écueils à éviter 
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Loi 101Loi 101



Le Québec, écueils à éviter 
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ManiManièère de se comporter :re de se comporter :

�� Le piLe pi èège du tutoiementge du tutoiement

�� Le politiquement correctLe politiquement correct

�� La fin du barrage de la secrLa fin du barrage de la secr éétairetaire



Le Québec, Facteurs clefs du succès
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� Importance du service client

� Fiabilité

� Réactivité



Le Québec, Objectifs en B to B 
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� ROI

� Time to market

� $$$$$$$$



Le Québec, Objectifs en B to B 
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Mon marchMon march éé?  ?  



Le Québec, Aides existantes
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� Programme UBIFRANCE-QUEBEC

La prise en charge se décompose comme suit: 
☺ Déplacement international jusqu’à deux 

participants en mission et ce dans la limite de 
1 000 € par personne 

☺ Indemnités forfaitaires de séjour délivrées sur place 
de 130$CAD par jour de travail validé et par 
personne 

☺ Mise à disposition d’un véhicule de location 
lorsque le partenaire n’est pas basé à Montréal



Le Québec, Aides existantes
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� AP COFACE : jusqu’à 80% des dépenses de 
prospection prises en charge par l’état pour les JEI et membres d’un 
Pole de compétitivité

� SIDEX : subvention allant jusqu’à 2x800€ par an
Toutes PME françaises voulant se développer à l’inte rnational (prospection/finalisation)

� INNOVEX : subvention allant jusqu’à 1300€
PME/TPE innovantes, membres de Pôles de Compétitivi té. Permet de finaliser un projet de 

développement international clairement identifié

� Crédit d’impôt export : jusqu’à 40 000€ de prise en 
charge de dépenses éligibles



Programme régional d’aide à l’export de l’IRCE
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Objectifs

� Identifier son potentiel à l’export et s’approprier les outils 
d’une démarche internationale

� Maîtriser les étapes clefs et rencontrer les partenaires à
l’export

� Elaborer une stratégie export et mettre en œuvre son 
plan d’action



19

Merci de votre attention!!

Franck CHAULVET

Tel : 06.47.98.57.24

Mail : fc@wisesolution.fr

www.wisesolution.fr


